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O governo federal publicou uma medida pro-
visória que autoriza subsídios para produtores
e importadores de combustíveis, com o objetivo
de reduzir os preços da gasolina e do diesel.
PÁGINA 7

Subsídio para
combustíveis

O Sebrae realizou a primeira edição do Move + Ven-
das,eventovoltadoparaempresárioseprofissionaisin-
teressados em aprimorar estratégias comerciais e am-
pliarresultados. Aprogramação reuniupalestras, con-
teúdospráticosetroca de experiências.PÁGINA 3

Vendas
fortalecidas

Entre janeiro e abril de 2026, Montes Claros re-
gistrou aumento na taxa de confirmação de casos
de meningite em comparação com todo o ano de

2025, segundo a Secretaria Municipal de Saúde.
Neste ano, já foram confirmados três casos e um
óbito relacionado à doença meningocócica. Espe-

cialistas alertam que as meningites bacterianas
são as mais graves e podem causar sequelas e mor-
te. PÁGINA 4

Casosdemeningite
aumentamemMOC

PÁGINA 6

APrefeitura informouque intensificou ações de imunização comhorários ampliados, “Vacimóveis” e realização deDiasDde vacinação

Segundo o Sebrae, o projeto terá continuidade comconsultorias e atendimentos individualizados para as

empresas participantes

Hágrandevariedade
deprotetores solares

nomercado, com
preçosque variamde
acordocomamarcae
o fator de proteção

JOSÉ CRUZ/AGÊNCIA BRASIL
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Opinião

Cristiano Mendonça de Novaes*

O agronegócio brasileiro nunca
teve tanta tecnologia disponível.
Sensores, drones, plataformas de
rastreabilidade, inteligência artifi-
cial aplicada ao manejo. A oferta
cresce a cada safra e o produtor que
não adota essas novidades corre o
risco de parecer atrasado.

Mas há uma armadilha nessa cor-
rida.

Existem fazendas em Minas Ge-
rais que investiram pesado em mo-
nitoramento digital e continuam
perdendo bezerros por problemas
que não precisam de algoritmo pa-
ra serem resolvidos. Curral mal hi-
gienizado, água de baixa qualidade
oferecida ao rebanho ou falha no
protocolo sanitário nas primeiras
semanas de vida do animal. São gar-
galos antigos, baratos de corrigir, e
que nenhum software vai resolver
se o manejo diário estiver errado.

Na pecuária de cria com Nelore o
resultado aparece devagar. O bezer-
ro desmamado em boas condições é
o produto. Qualquer descuido no
p e r í o d o c r í t i c o , c o m o p a r t o ,
amamentação ou adaptação, com-
promete o ganho de peso, eleva a
mortalidade e corrói a margem.

No Brasil, a mortalidade de bezer-
ros, do nascimento ao desmame, po-
de chegar a 10%, segundo pesquisa
da UNESP. A maioria dessas mortes
acontece nos primeiros cinco dias
de vida e tem causa identificável:
falha de manejo.

A Embrapa Gado de corte sinali-
zou: 2026 será um ano de pressão:
com juros elevados e crédito mais
s e l e t i v o . O p r o d u t o r p r e c i s a r á
atuar cada vez mais como gestor fi-
nanceiro da atividade. Para quem
trabalha com cria, o dado é ainda
mais concreto: hoje são necessárias
cerca de nove arrobas de boi gordo
para comprar um bezerro. E o mer-
cado internacional reforça essa

pressão: rastreabilidade e bem-es-
tar animal deixaram de ser diferen-
ciais e passaram a funcionar como
critério de acesso a mercados e li-
nhas de financiamento.

Tecnologia importa. Mas ela fun-
ciona sobre uma base. Se a base esti-
ver rachada: manejo sanitário in-
consistente, pastagem degradada,
organização operacional precária,
o investimento em inovação vira
custo sem retorno.

O que separa uma operação lucra-
tiva de uma que produz muito e so-
bra pouco raramente está no equi-
pamento mais novo. Está em quem
acorda cedo, olha o rebanho com
atenção e resolve o problema antes
que ele apareça no balanço.

*Produtor

João Ricardo Costa Filho*

Após a pandemia, um termo técni-
co ganhou espaço em círculos de
discussão mais amplos: affordabili-
ty. Há quem atribua a ela avalia-
ções de governantes aquém do que
se esperaria a partir dos indicado-
res macroeconômicos. O tema este-
ve presente na última eleição presi-
dencial nos Estados Unidos e já ga-
nha espaço na eleição presidencial
brasileira deste ano.

Vou traduzir o termo como “aces-
sibilidade financeira”. Ele diz res-
peito à capacidade de adquirir bens
e serviços essenciais para uma vida
digna, como habitação, alimenta-
ção, energia e serviços de saúde.
Mas não só. Na sociedade do consu-
mo impulsionado pela exposição
nas redes sociais, o básico se am-
plia, e outras experiências entram
na conta.

M e s m o q u e o p a n o r a m a
macroeconômico possa ser conside-
rado equilibrado, as pessoas não pa-
recem exatamente felizes. Em gran-
des centros urbanos, questões de
mobilidade urbana, segurança e en-
dividamento adicionam camadas
de desconforto à baixa acessibilida-
de financeira. Está caro ser feliz no
Brasil. E é sempre bom lembrar:
mesmo quando a inflação cai, isso
não reverte essa realidade. Infla-
ção mais baixa não significa preços
mais baixos; significa apenas que
eles crescem mais lentamente. E o
horizonte pode não ser exatamente
animador.

Um indicador que busca medir o
grau de “desconforto”, de maneira
simples, resulta da soma da taxa de
desemprego com a inflação acumu-
lada em 12 meses. Nos últimos dois
meses, esse desconforto aumentou.
A métrica que considera a inflação
dos alimentos, em vez da inflação
cheia, apresentou crescimento ain-
da mais acelerado no mesmo perío-
do. O desconforto era baixo e, por
meio de exercícios quantitativos
simples, pode-se projetar aumento

ao longo do ano. A macroeconomia,
que servia de pano de fundo enig-
mático para aqueles que espera-
vam maior satisfação da popula-
ção, pode deixar de oferecer, com
base nesse indicador bastante sim-
ples, algum alento no agregado.

Parte disso decorre do ambiente
externo e está fora da zona de in-
fluência dos gestores da política
econômica. Choques de oferta têm
propagação mais duradoura e ge-
ram desafios consideráveis para a
política monetária, que não conse-
gue contê-los, apenas acomodá-los.

A vida deve ficar ainda mais cara,
a taxa básica de juros da economia
deve cair menos do que se esperava
antes da guerra, e o mercado de tra-
balho talvez não consiga mais “se-
g u r a r ” o d e s c o n f o r t o
macroeconômico em 2026. Acom-
panhar esse movimento é crucial
em qualquer ano, ainda mais em pe-
ríodo eleitoral.

*Doutor em Economia pela Universidade do

Porto e professor de Macroeconomia na

Universidade Presbiteriana Mackenzie (UPM)

Existem fazendas em
Minas Gerais que
investiram pesado em
monitoramento digital e
continuam perdendo
bezerros por problemas que
não precisam de algoritmo
para serem resolvidos.
Curral mal higienizado,
água de baixa qualidade
oferecida ao rebanho ou
falha no protocolo
sanitário nas primeiras
semanas de vida do
animal.

Gestãonão é software. É
oquevocê fazantes de
ligar o computador

O desconforto deve
aumentar
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Está caro ser feliz no
Brasil. E é sempre bom
lembrar: mesmo quando a
inflação cai, isso não
reverte essa realidade.
Inflação mais baixa não
significa preços mais
baixos; significa apenas
que eles crescem mais
lentamente. E o horizonte
pode não ser exatamente
animador.
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PRETO NO
BRANCO

Sebrae lança Move +
Vendas e impulsiona
estratégias comerciais

Cidade

Evento reúneempresários, oferece consultorias e
promete se tornar referência regional emvendas

u Não sei se considero trágico ou cômico. O
certo é que o principal personagem e que vem
ditando o ritmo da disputa eleitoral no Brasil
este ano é o banqueiro Daniel Vorcaro que con-
seguiu envolver todas esferas de poder, princi-
palmente a classe política em denúncias. Em
plena véspera das eleições, omar de lama con-
seguiu até agora atingir tanto os principais
caciques da esquerda como da direita. Inde-
pendente da culpa ou inocência a citação ou
envolvimento com Vorcaro vem mexendo com
o “tabuleiro eleitoral”. Aliás, a citação do pré-
candidato à presidência, Flávio Bolsonaro po-
de alterar inclusive o trajeto e os personagens
da direita na corrida presidencial.

Zema e caiado
Mesmo não tendo bola de cristal é possível

prever que para o momento a citação de con-
versa de Flávio Bolsonaro (PL) com o banquei-
ro Daniel Vocaro, acaba por fortalecer os dis-
cursos dos ex-governadores Romeu Zema ( No-
vo) e Ronaldo Caiado (PSD). O que acredito
deve aparecer nas próximas pesquisas de in-
tenção de voto. Aliás a divulgação da conversa
também afeta as articulações na disputa pelo
Governo de Minas.

Nikolas Ferreira
Não tenho por hábito comentar postagemde

nenhum membro da imprensa, no que concer-
ne a análise política. Entretanto, peço licença
ao companheiro Will Nunes para tecer comen-
tário em relação a nota publicada em sua colu-
na onde cita que a pressão que prefeitos vem
sofrendo para defender os deputados do Nor-
te de Minas afetará a votação do deputado
federal Nikolas Ferreira (PL) na região. Nomeu
entender, se as eleições fossemhoje ele conse-
guiria aumentar a sua votação em relação a
eleição de 2022, inclusive na região. Aliás, Ni-
kolas é o único deputado federal do país que
seria eleito em qualquer Estado da Federação.

Política rasteira
Considero condenável o fato de algumas pes-

soas, que gravitam em torno da política, por
interesse próprio ou defesa do seu grupo polí-
tico, aproveitarem as redes sociais para ten-
tar desconstituir lideranças do Norte de Minas
que estão colocando o nome da disputa pro-
porcional. Entre estas vítimas podemos citar o
ex-prefeito e empresário Ruy Muniz (PV) e o
ex-prefeito de Buritizeiro, Pedro Braga, que
apesar de ter sido reeleito com 90% dos votos,
vem tendo sua administração questionada
por quem não conhece e não vive naquele mu-
nicípio. São por estes e outros motivos que os
chamados candidatos paraquedistas encon-
tram espaço na região.

Fogo no Parquinho

Gustavo Figueiredo trabalha comvendas há 30 anos, e há 10 criou a Bicho de Bigode

Vanessa Araújo

vanraraujo@gmail.com

O Sebrae realizou,
nestasemana,aprimei-
ra edição do Move +
Vendas, evento volta-
do para empresários,
empreendedores epro-
fissionais que buscam
aprimorar estratégias
comerciais e ampliar
resultados em vendas.
A programação reuniu
palestras, conteúdos
práticos e orientações
voltadas tanto para
vendas diretas ao con-
sumidor (B2C) quanto
para negociações entre
empresas (B2B).

D e a c o r d o c o m o
coordenador do pro-
grama, o consultor
Walmath Magalhães,

oevento marcao iníciode
um programa contínuo
de acompanhamento às
empresas participantes.

“O Move + Vendas vai
além das vendas. A partir
daqui, o Sebrae vai ofere-
cer consultorias e atendi-
mentos individualizados
para as empresas que vie-
ram participar. O evento
serve como estímulo para
que o empresário imple-
mente um programa de
vendas dentro da empre-
sa, e os consultores do Se-
braevãoajudarnessepro-
cesso”, explicou.

Alémdas palestras,oen-
contro também abriu es-
paço para troca de expe-
riências entre empresá-
riosdaregião.Um dospar-
ticipantes foi Gustavo Sa-
thler Figueiredo, CEO da

empresa Bicho Bigode
Cosméticos para Barbea-
ria, que destacou a quali-
dade do conteúdo apre-
sentado durante o even-
to.

“Quando me inscrevi,
não esperava encontrar
uma entrega tão grande.
Da primeira à última pa-
lestra, absorvi muito co-
nhecimento. Tenho 30
anos de experiência em
vendas e, sinceramente,
não esperava esse nível
de conteúdo. Aqui você
encontra desde palestras
motivacionaisaté estraté-
gias práticas para empre-
sários que trabalham
com vendas”, afirmou.

O gerente regional do
Sebrae, Jadilson Borges,
classificou o evento como
um marco para o em-

preendedorismo regional
e destacou que a proposta
surgiu da necessidade de
fortalecer as estratégias
de vendas das empresas
do Norte de Minas.

SegundoJadilson,a pro-
posta é transformar o
evento em uma referên-
cia regional nos próxi-
mos anos, ampliando as
oportunidades de negó-
cios e conexão entre em-
presas.

“A ideia é que o Move +
Vendas venha para ficar.
Jáestamosnegociandoda-
tas para a próxima edi-
ção. Queremos expandir
o evento, realizar grandes
rodadas de negócios e
transformar esse espaço
emumcentro deinforma-
çãoeação, focado emven-
das efetivas”, destacou. Jornalista, articulista, analista político e empresarial

VANESSA ARAÚJO

Aldeci Xavier

aldecixavier@gmail.com
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Atenção redobrada
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com

O m u n i c í p i o d e
Montes Claros regis-
trou aumento na ta-
xa de confirmação
de casos de meningi-
t e e n t r e j a n e i r o e
a b r i l d e 2 0 2 6 , e m
comparação com to-
do o ano de 2025, se-
gundo dados da Se-
cretaria Municipal
de Saúde. Apesar dis-
so, a cidade também
apresentou cresci -
mento no número de
crianças vacinadas
contra a doença no
mesmo período.

A meningite é uma
inflamação das me-
ninges, membranas
que envolvem o cére-
bro e a medula espi-
n h a l , p o d e n d o s e r
causada por vírus,
bactérias, fungos ou
parasitas. Considera-
da endêmica no Bra-
sil, a doença ocorre
durante todo o ano,
com maior incidên-
cia de casos bacteria-
nos no outono e inver-
no, enquanto as me-
ningites virais são
mais frequentes na
primavera e no ve-
rão. Crianças estão
entre os grupos mais
vulneráveis.

Em 2025, o municí-
pio notificou 53 casos
suspeitos de meningi-
te. Deste total, 51 fo-
ram classificados co-
mo outras meningi-
tes e dois como doen-
ça meningocócica.

Ao final das investi-
gações, dez casos fo-
ram confirmados -
nove de outras me-
n i n g i t e s e u m d e

doença meningocócica
— além do registro de
um óbito. A taxa de con-
f i r m a ç ã o f i c o u e m
18,87% dos casos notifi-
cados, enquanto a mor-
talidade representou
cerca de 1,89%.

J á e n t r e j a n e i r o e
abril de 2026, foram no-
tificados 14 casos sus-
peitos de meningite em
Montes Claros. Desse to-
tal, 13 correspondiam a
outras meningites e um
à d o e n ç a
meningocócica. Até o
momento, três casos fo-
ram confirmados e hou-
ve um óbito relaciona-
d o à d o e n ç a

meningocócica. A taxa
de confirmação subiu
para aproximadamen-
te 21,43%, enquanto a
mortalidade alcançou
7,14% dos casos notifica-
dos no período.

A médica infectologis-
ta, Cláudia Biscotto, ex-
plica que as meningites
bacterianas são em ge-
ral as mais graves, que
podem levar inclusive a
sequelas e a morte e as
que podem ser transmi-
tidas entre as pessoas.
Já as virais, na maioria
das vezes são quadros
menos graves, menos
ameaçadores da vida, e
não são transmitidos

entre as pessoas. As bac-
terianas são tratadas
em ambiente hospita-
lar com uso de antibióti-
cos pela veia, a maioria
das meningites virais
não tem tratamento es-
pecífico.

“Geralmente os pri-
meiros sintomas são se-
melhantes a uma forte
gripe, com febre alta,
dor de cabeça e sinto-
mas respiratórios. Du-
rante a evolução sur-
gem sintomas mais gra-
ves, como convulsões,
outros distúrbios neu-
rológicos e manchas pe-
lo corpo”, pontua a espe-
cialista.

VACINAÇÃO
De acordo com da-

d o s d o s e t o r
epidemiológico do mu-
nicípio de Montes Cla-
ros, paralelamente ao
m o n i t o r a m e n t o
epidemiológico, o mu-
nicípio intensificou as
ações de vacinação. En-
tre janeiro e março de
2025, foram aplicadas
3.229 doses de vacinas
m e n i n g o c ó c i c a s e m
crianças, sendo 1.037
primeiras doses, 1.040
segundas doses e 1.152
reforços. No mesmo pe-
ríodo de 2026, o núme-
r o s u b i u p a r a 3 . 2 7 4
aplicações, com 1.069

primeiras doses, 1.039
segundas doses e 1.166
reforços.

Em nota, a Secreta-
ria de Saúde informou
que o município am-
pliou estratégias para
aumentar a cobertura
vacinal, incluindo ho-
rários estendidos nas
s a l a s d e v a c i n a ç ã o ,
a t u a ç ã o d o s
“ V a c i m ó v e i s ” e m
áreas urbanas e rurais
s e m u n i d a d e s f i x a s ,
além da vacinação aos
sábados. Somente em
2026, já foram realiza-
dos dois “Dias D” de
imunização, em 28 de
fevereiro e 11 de abril.

Saúde

TOMAZ SILVA/AGÊNCIA BRASIL

MontesClaros registra aumentona taxa deconfirmaçãodemeningite em2026

a melhor notícia está no ar
sintonize 104.9

música, informação e entrevistas

Segundo a Secretaria de Saúde, omunicípio ampliou a vacinação comhorários estendidos, Vacimóveis, ações aos sábados e

dois “DiasD” realizados em2026.
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Hámulheres que não apenas sonham— elas reali-
zam. Inspirampeloexemplo,pela coragemdeenfren-
tar desafios, pela sensibilidade aliada à força e pela
capacidadedetransformarrealidadesaoseuredor.Li-

deram,acolhem,constroem,inovameseguememfrente.
São mulheres que deixam marcas por onde passam,

queimpulsionamoutras,queacreditamnopoderdotra-
balho,dauniãoedaesperança.Comfirmezaegenerosida-

de,mostramque inspiraré, sobretudo,agir.
A todas essasmulheres que fazem acontecer todos os

dias, o reconhecimento, a admiração e o carinho desta
colunista.

Força e Inspiração Feminina

RaquelMuniz

AnaMaria Barbosa

LucianaMalveira Gomes Nair ArrudaVilella MarluceRamos

RosângelaVilasboasAngela LaughtonSolangeAlmeida Soares

Ruth Jabbur Ruth Jabbur
colunistaruthjabbur@gmail.com
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Sempre que vou a Montes Claros, ouço a frase de
que “há um sol para cada pessoa”. Talvez por isso o
protetor solar tenha deixado de ser apenas um item
de praia para se tornar uma necessidade cotidiana.
Aindaassim,muitagenteacreditaqueumFPS60pro-
tegeodobrodeumFPS30.Amatemáticamostraque
nãoébemassim.Afinal,oquerealmentemudaquan-
doescolhemosumprotetor comFPSmaisalto?
Osefeitosdaradiaçãosolarsobreapelesãovaria-

doseincluembenefícios,comoaproduçãodevitami-
na D, mas também danos importantes, como man-
chas, envelhecimento precoce e maior risco de cân-
cer.Nossapelepossuiumpigmentochamadomelani-
na, que oferece alguma proteção natural, especial-
mente contra as radiações ultravioleta A e B (UVA e
UVB),masessaproteçãoélimitada.Porisso,recomen-
da-se o uso diário de protetores solares, sobretudo
emperíodosdemaiorexposição,comoférias,ativida-
des ao ar livre, praia ou piscina. Ainda assim,muitas
pessoasdeixamdeusarproteçãonodiaadia,embo-
raosdanoscausadospela radiaçãoseacumulemao
longodavida,mesmoemexposiçõesbrevesouindire-
tas,comoficarpróximoajanelas,emambientesexter-
nosparcialmentesombreadosoudiantedefontesar-
tificiaisde luz intensapor longosperíodos.
Hágrandevariedadedeprotetoressolaresnomer-

cado,compreçosquevariamdeacordocomamarca
e o fator de proteção solar (FPS). Os produtos mais
comunsapresentamFPS 30, 50, 60, 70 ou 95. Emcon-
versas informais com diferentes pessoas, incluindo
universitários, amaioriadisse preferir produtos com

FPS 60. Quando questionados sobre por que não opta-
vampeloFPS30—normalmentemaisbarato—arespos-
ta recorrente era simples: “mesintomaisprotegido”.
Masafinal,oquesignificaoFPS?Tecnicamente,oFPSé

arazãoentreadosederadiaçãomínimanecessáriapa-
ra causar vermelhidão (eritema) na pele protegida e a
dosenecessáriaparacausaromesmoefeitonapelesem
proteção,medidaemcondições controladasde labora-
tório. Para fins educativos, costuma-se explicar que o
FPSindicaafraçãoaproximadadaradiaçãoUVqueatra-
vessa o produto e penetra na pele. Assim, com FPS 30,
cerca de 3,3% da radiação chega à pele (pois 100 ÷ 30 ˜
3,3%); comFPS60,apenas1,7%.Ouseja,aotrocarFPS30
porFPS60,oaumentorealdeproteçãoédeapenas1,6%.
MesmoFPSmuitoelevadosacrescentamapenaspoucos
pontospercentuaisadicionaisdebloqueiodaradiação.
Para ilustrar, imagine alguém passando duas sema-

nasde férias tomandocercade8horasde sol pordia—

umtotalde112horasdeexposição.Usandocorretamen-
teumprotetorsolarcomFPS30,quebloqueiaaproxima-
damente96,7%daradiação,apelereceberiaumaquanti-
dadederadiaçãoequivalenteacercade4horasdeexpo-
siçãodiretaaosoldurantetodoesseperíodo.Essacom-
paração simplificada ajuda a entender que a proteção
oferecida pelo FPS 30 já é bastante significativa. O que
realmentefazdiferençanaeficáciaéaplicaraquantida-
deadequadadeprotetor e reaplicar acadaduashoras,
especialmenteapós suarouentrarnaágua.
Um levantamento recente mostra que aproximada-

mente66%dosbrasileirosnãousamprotetor solardia-
riamente. O motivo mais citado é o custo elevado, en-
quantocercadeumquintoafirmanãopercebernecessi-
dadenousocotidiano.Diantedessesdados,compreen-
derosignificadodoFPSajudanaescolhadomelhorcus-
to-benefício: produtos com FPS muito altos custam
mais, mas não oferecem proteção proporcional ao au-
mentodepreço.
Em situações específicas, como histórico de doenças

de pele, maior fotossensibilidade (ou seja, aumento da
sensibilidadedapeleà luzsolar)ouusodemedicamen-
tos que intensificam essa reação, a orientação de um
dermatologista é fundamental para definir o protetor
maisadequado.
Mas se você é saudável e busca equilibrar proteção e

custo,saibaqueumbomFPS30,aplicadocorretamente,
jáofereceexcelenteproteçãoparaodiaadia.Nopróxi-
mo texto, vou explicar umpoucomais sobre a natureza
das radiações e a composição química dos protetores
solares. Aguarde!

Entendaoqueéo fator deproteção solar (FPS)

Ciência e Cultura

Mas afinal, o que significa o FPS?
Tecnicamente, o FPS é a razão entre a
dose de radiação mínima necessária
para causar vermelhidão (eritema) na
pele protegida e a dose necessária para
causar o mesmo efeito na pele sem
proteção, medida em condições
controladas de laboratório.

Luiz Cláudio de Almeida Barbosa

lcab@outlook.com
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Aumento do petróleo

Para serem ressarcidos do valor do tributo, produtor e importador deverão comprovar a redução dos preços

Da Agência Senado

Produtores e impor-
tadores de combustí-
veis serão ressarcidos
de tributos federais so-
bre o consumo(PIS/Pa-
sep e Cofins), desde
que diminuam o preço
de venda. É o que auto-
riza a terceira medida
provisória do ano com
subsídios para o setor,
publicada nesta quin-
ta-feira (14) pela Presi-
dência da República
para conter o aumento
do preço do petróleo,
decorrente da guerra
no Oriente Médio.

O valor da subven-
ção ainda será publica-
do pelo Ministério da

Fazenda edurará dois me-
ses, permitida sua prorro-
gação. O Congresso Na-
cional tem até 120 dias pa-
ra decidir se transforma a
MP 1.358/2026 em lei, tor-
nando-a definitiva.

As empresas que aderi-
rem deverão primeiro de-
duzir do preço de venda o
valor do subsídio e regis-
trar a operação em nota
fiscal. Depois, precisam
declarar a transação à
Agência Nacional do Pe-
tróleo (ANP), que terá 30
dias para enviar o valor
oriundo de suas autoriza-
ções orçamentárias.

- No caso da gasolina, a
subvenção será equiva-
lente ao PIS/Pasep, Co-
fins e Cide-Combustíveis,

que custam R$ 0,89 por li-
tro, segundo o governo fe-
deral;

- No caso do diesel, será
equivalente ao PIS/Pasep
e Cofins, que custam R$
0,35 por litro, segundo o
governo federal.

O ministro do Planeja-
mento e Orçamento, Bru-
no Moretti, afirmou em
coletiva de imprensa que
inicialmente a subven-
ção deve ser parcial, de
R$ 0,40 a R$ 0,45 para a
gasolina. A razão é o cho-
que menor na economia,
quando comparado ao
diesel.

O impacto será cerca de
R$ 2,7 bilhões por mês, co-
berto pela arrecadação
extraordinária que o Bra-

sil obtém com a alta do pe-
tróleo, por meio de royal-
ties, por exemplo, segun-
do Moretti.

As subvenções econô-
micas não poderão ser
maiores que a incidência
desses impostos na ven-
da de combustível. O go-
verno federal já publicou
a MP 1.349/2026, que con-
cede subsídio de R$ 1,20
por litro para diesel im-
p o r t a d o . J á a M P
1.340/2026 previa subsí-
dio de R$ 0,32 por litro do
diesel.

NOVO DESENROLA

A MP ainda prevê mul-
ta de 1% ao dia sobre os
valores esquecidos em
bancos que não forem

enviados para o Fundo
Garantidor de Opera-
ções (FGO). Os chama-
dos “valores a devol-
ver” devem ser envia-
dos pelas instituições fi-
nanceiras para o fundo

privado, que paga os
bancos no caso de nova
inadimplência e permi-
te as condições favorá-
veis para a renegocia-
ção da dívida no Novo
Desenrola Brasil.

Economia

EDILSON RODRIGUES/AGÊNCIA SENADO

MP autoriza subsídio a combustíveis no mesmo valor de tributos federais

 EXTRATO  DE  EDITAL  08-2026  –  Fundação  Educacional  Alto  Médio  São 

 Francisco  –  FUNAM  A  Fundação  Educacional  Alto  Médio  São  Francisco  – 

 FUNAM,  mantenedora  do  Hospital  das  Clıńicas  Dr.  Mário  Ribeiro  da  Silveira, 

 torna  público  que  realizará  Procedimento  de  Seleção  da  Proposta  Mais 

 Vantajosa,  com  fundamento  na  Lei  nº  14.133/2021,  destinado  à  aquisição 

 de  equipamentos  hospitalares  no  Processo  nº:  08/2026.  Objeto:  Aquisição 

 de  equipamentos  hospitalares.  Origem  do  recurso:  Repasse  de  recurso 

 estadual  referente  à  polıt́ica  de  caráter  continuado  para  implantação  e 

 estruturação  da  linha  de  cuidado  em  doenças  respiratórias  graves, 

 instituıd́a  pela  Resolução  SES/MG  nº  8.498/2022  e  Resolução  SES/MG  nº 

 8.945/2023, conforme 34º Termo Aditivo ao Contrato P311/23-01. 

 Valor  estimado:  R$  226.200,00  Prazo  para  envio  das  propostas:  02  (dois) 

 dias  úteis  a  contar  da  data  da  publicação  do  edital.  Disponibilidade  do 

 Edital:  Site  o!icial  do  Hospital  das  Clıńicas  Dr.  Mário  Ribeiro. 

 https://www.hcmarioribeiro.com.br/editais  .  Montes  Claros/MG,  14  de 

 maio  de  2026.  FUNAM  –  Fundação  Educacional  Alto  Médio  São  Francisco 

 Hospital das Clıńicas Dr. Mário Ribeiro da Silveira 

onorte.net MONTESCLAROS,SEXTA-FEIRA,15DEMAIODE2026 7



8 MONTESCLAROS,SEXTA-FEIRA,15DEMAIODE2026 onorte.net



u

Música nordestina

Para João Lima, o projeto representamais do queumnovo trabalhomusical: é tambémuma formade

valorizar a cultura nordestina e fortalecer a conexão comos fãs

Leonardo Queiroz

leonardoqueiroz.onorte@

gmail.com

O cantor João Lima
lança nesta sexta-fei-
ra (15) o EP “Esquenta
de São João”, um proje-
to musical pensado pa-
ra celebrar uma das
épocas mais tradicio-
nais e animadas do
Nordeste brasileiro.
Com cinco faixas e
uma proposta que mis-
t u r a r o m a n t i s m o ,
sofrência e o autênti-
co clima das festas ju-
ninas, o trabalho che-
ga às plataformas digi-
tais com a missão de
aquecer o público pa-
ra o período mais espe-
r a d o d o a n o p e l o s
amantes do forró.

O novo EP reúne re-
leituras de músicas co-
nhecidas do público e
uma faixa autoral, tra-
zendo uma combina-
ção entre tradição e
modernidade. O reper-
tório conta com as
canções “Espumas ao
Vento”, “Xote dos Mi-
lagres”, “Quem Ama
Cuida”, “Meu Mel” e
“Vaqueiro Perigoso”,
música inédita assina-
da pelo próprio artis-
ta. A produção musi-
cal é de MC TR em par-
ceria com João Lima.

Segundo o cantor, o
projeto foi desenvolvi-
do com muito carinho
para manter viva a es-
sência do São João
sem deixar de dialo-
gar com as novas gera-
ções. A proposta do EP
é unir o forró tradicio-
nal, marcado pelas
músicas que atraves-
sam gerações, com
uma sonoridade mais
atual, capaz de aproxi-

mar também o público
jovem das raízes nordes-
tinas.

“Fizemos esse EP pen-

sando no público jovem,
mas sem perder as músi-
cas que marcam o São
João. Nessa época, é mui-

to importante trazermos
as raízes do forró para o
público. É um projeto
muito especial e espero

que a galera ouça, curta
e consuma bastante”,
destaca João Lima.

O nome “Esquenta de

São João” surgiu justa-
mente da vontade do can-
tor de criar um projeto
que antecipasse o clima
junino e aumentasse a
expectativa dos fãs para
os festejos deste período.
A ideia, segundo ele, é
oferecer ao público uma
prévia da energia que es-
tará presente nos shows
realizados durante a tem-
porada de São João.

“Quis fazer algo antes
do São João para os fãs já
ficarem ansiosos para
nossos encontros duran-
te esse período, já com
aquele gostinho e clima
de festa junina”, afirma
o artista.

Além das plataformas
digitais, a expectativa é
que as músicas do EP
também ganhem espaço
nas programações de fes-
tas juninas, eventos re-
gionais e playlists temáti-
cas durante o período de
São João. A aposta do can-
tor é que o projeto acom-
panhe o público nos en-
contros familiares, ar-
raiais e celebrações típi-
cas, reforçando a presen-
ça do forró e da música
nordestina nas comemo-
rações deste ano.

Para João Lima, o pro-
jeto representa mais do
que um novo trabalho
musical: é também uma
forma de valorizar a cul-
tura nordestina e forta-
lecer a conexão com os
fãs. “Espero que nossos
fãs ouçam bastante e
curtam muito esse EP,
porque ele foi feito com
muito carinho pensan-
do em cada um deles. As
músicas foram escolhi-
das para colocar todo
mundo no clima das fes-
tas juninas e dançar um
forró agarradinho”, fina-
liza.

Variedades

ARQUIVO PESSOAL/ DIVULGAÇÃO

João Lima Lança EP ‘Esquenta de São João’ para antecipar o clima junino
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A adrenalina e o contato com a natureza vão
marcar o 3º Encontro das Tribos, que acontece-
rá no dia 31 de maio. O evento reúne pratican-
tes e amantes de esportes ao ar livre em uma
programação diversificada e cheia de energia.
Entre as modalidades confirmadas estão bike,
trekking, voo livre e escalada. A proposta é inte-
grar diferentes “tribos” esportivas em um úni-
co dia de experiências e desafios. A largada do
pedal será às 7h, com saída próxima ao Posto
da Produção. Já o trekking começa às 8h, sain-
dodoPouso, reunindoparticipantes emumper-
curso de contato direto com a natureza. O pon-
to de encontro será na rampa Rico Brito, às
10h30, com momento de confraternização. No
local, os participantes poderão desfrutar de
um lanche e acompanhar voos de parapente. O
evento também contará com sorteio de voo du-
plo e distribuição de brindes. Para as famílias,
haverá espaço kids, garantindo diversão para
todasas idades. A expectativa é reunir umgran-
de público em um ambiente de esporte e
integração. A iniciativa conta comapoio depar-
ceiros e reforça o incentivo às atividades ao ar
livre na região. Mais do que competição, o en-
contro celebra o estilo de vida ativo e a cone-
xão entre pessoas e natureza. Participem!

OMonstroOffRoad2026 jádivulgousuaagenda
oficial e vaimovimentara região commuitaadre-
nalina. Considerado um dosmaiores eventos off-
road do Norte de Minas, o circuito reunirá pilotos
eapaixonadospor trilhasde todaa região. A tem-
poradaserádivididaemetapas, passandopordi-
ferentescidadesdaregião.Aaberturaestámarca-
daparaacontecer emBuritizeiro, nos dias 5 e 6de
junho. Na sequência, o evento segue para Ja-
nuária,em julho,ampliandooalcancedocircuito.
Montes Claros recebe a terceira etapa em setem-
bro, sendo um dos principais polos da competi-
ção. Já a quarta etapa será realizada em Janaúba,
no mês de outubro. O grande encerramento está
marcado para dezembro, novamente em Montes
Claros. O evento reúne diversasmodalidades, co-
mo motos, quadriciclos, UTVs e veículos 4x4. As
provasacontecememcircuitos fechados, comtre-
chos técnicosedesafiosdealtavelocidade. Apro-
posta é testar habilidade, resistência e controle
dospilotosemterrenosextremos.Alémdacompe-
tição, o evento também promove integração en-
tre os amantes do off-road. A expectativa é de
grande público e participação de competidores
deváriasregiões.Comestruturaorganizadaepis-
tasdesafiadoras,oMonstroOffRoadseconsolida
como referência no segmento. As inscrições já es-
tão abertas e as vagas são limitadas para cada
categoria. Link da bio@monstrooffroadmoc

A8ªediçãodaMeiaMa-
ra tona Inc lu s i va do
Maracanã promete ser
mais um grande evento
esportivo e social. A cor-
rida será realizada no
dia 16deagostode2026,
e pretende atrair atletas
de todo o Norte de Mi-
nas. Mais do que uma
competição, o evento
destacaainclusãoeava-
lorização da diversida-
de. Os participantes po-
derão escolher entre
dois percursos: 5 km e 21
km. A proposta é permi-
tir que tanto iniciantes
quantoatletasexperien-
tes participem. A entre-
ga dos kits acontecerá
no dia 15 de agosto, das
9hàs 16h, comlocaldefi-
nido para retirada na
PraçadoMaracanã, faci-
litandooacessodos ins-
critos. Outro ponto im-
portanteéa inclusãoco-
mo forma de incentivo à
diversificação de públi-

cos, dentre elas pessoas
comdeficiência e idosos
commaisde60anosque
terão 50% de desconto
na inscrição. Os organi-
zadoresreforçamocom-
promissosocialdoeven-
to com a acessibilidade,
p romovendo saúde ,
bem estar e integração.
A expectativa é de gran-
de adesão e um clima de
celebração e superação.
As inscrições podem ser
feitas pelo site: blipye-
ventos.com.br

Monstro Off Road 2026

Meia Maratona do
Maracanã

3º Encontro das Tribos

Aventureiros do Sertão Eudóxio Rabelo

eudoxio.rabelo@funorte.edu.br
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